
Свой в Альфе
Как первый MLM-канал продаж банковских сервисов 

задал тренд на сетевой маркетинг в финтехе



Миссия проекта «Свой в 

Альфе» — создавать новую 

финансовую культуру 
Мы рассказываем простым языком, как выгодно использовать 

банковские сервисы.



По результатам успешного 
пилота в 2023 году



Проблемы клиентов и партнёров
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Решение 
За первые 6 месяцев мы подтвердили гипотезы, которые строили до запуска 

пилота
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Результаты 
За 2024 год

1 2 3

4 5 6

— данные под NDA



«Развитие и масштабирование 

сетевого канала продаж «Свой в 

Альфе» — одно из стратегических

направлений банка в 2025 году», 
— подчёркивает Иван Пятков, ex-директор 

Розничного бизнеса Альфа-Банка.



Планы 2025 
по развитию проекта «Свой в Альфе»

1 2 3 4 5

Привлечь в
банк 700 тыс
новых
клиентов

Повысить долю 
комиссионного 
дохода до 69 млн 
рублей за счёт 
продаж страховых 
продуктов и 
сервисов

— данные под NDA



В 2024 году проект получил награду Старт 

года: за расширение сферы применения 

MLM-модели на MultiLevel Network 2024

— российском деловом форуме, 

посвящённом сетевому бизнесу

НАС НАГРАЖДАЮТ



Новаторство и выдающиеся результаты не оставили равнодушными другие банки — в

4 квартале многоуровневый партнёрский проект запустил банк ВТБ через стороннюю 

платформу, а в начале 2025 года с полной копией проекта вышел Совкомбанк. 

Интонационная идея стала драйвером роста нового рынка и значимых инвестиций со 

стороны крупных игроков.

НАС КОПИРУЮТ



FORBES

РБК

О НАС ГОВОРЯТ

https://www.forbes.ru/club/539802-ivan-patkov-al-fa-bank-svoj-v-al-fe-ili-kak-privlec-million-klientov
https://companies.rbc.ru/news/Db9wPLf4Vc/svoj-v-alfe-kak-alfa-bank-menyaet-pravila-igryi-na-finansovom-ryinke/

